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	Secteurs concernés, types d’entreprises et types d’emplois


Sceteurs et types d’emplois
Secteurs :
Le ou la titulaire du diplôme peut exercer dans : 
- des espaces de vente de boucherie, sédentaires ou non-sédentaires, disposant ou non d’un atelier de fabrication, 
- des rayons boucherie de grande et moyenne distribution. 

Ces emplois s’exercent dans des entreprises spécialisées, mono ou pluriactivité. 

Types d’emplois accessibles :
Le ou la titulaire de la mention complémentaire occupe un poste de vendeur-conseil ou de vendeuse-conseil en boucherie artisanale ou en rayon boucherie de grande et moyenne distribution

contexte professionnel
Place dans l’entreprise :
Le ou la titulaire de la mention complémentaire assiste le ou la responsable de l’espace de vente.
 
 Environnement technique et réglementaire du métier :
Il se caractérise : 

au niveau des clients par : 
- un cadre réglementaire strict en matière d’information et de protection du consommateur, 
- un contexte sociétal en perpétuelle évolution concernant les attentes de la clientèle et les modes de consommation, 
- une demande importante de conseils concernant les préparations, les cuissons, les associations de produits, 
- une prise en compte des besoins spécifiques des clients, notamment en situation de handicap, et une obligation d’accessibilité des lieux de vente ; 

au niveau des produits par : 
- un assortiment de produits à conservation limitée, 
- des techniques de préparation et de conservation propres à ces produits, 
- un respect impératif des règles d’hygiène et de sécurité, 
- une réglementation spécifique, notamment en matière de traçabilité ; 

[bookmark: _GoBack]au niveau de l’activité par : 
- des exigences en matière d’hygiène, de sécurité sanitaire des aliments et de traçabilité, 
- l’intégration de la dimension éthique et du développement durable, 
- la multiplication des canaux de commande et des canaux de distribution, 
- le recours aux outils numériques. 

Pour exercer son activité dans ce contexte, le ou la titulaire de la mention complémentaire doit : 
- disposer d’une connaissance approfondie des produits et de la réglementation en vigueur, 
- maîtriser des gestes techniques professionnels, 
- mettre en oeuvre une écoute active et une attention particulières aux besoins du client, 
- maîtriser les outils numériques, 
- mobiliser des qualités relationnelles et de communication. 
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